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FUNDING	  SOURCES	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  in	  Spain	  

•  We	  shall	  not	  deal	  with..	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  
Philanthropy	  ‘fic1on’	  (i.e.	  Gates	  Founda1on)	  

	  	  	  
•  We	  will	  discuss	  and	  share	  experiences	  about	  
Fundraising	  in	  Spain	  
– WHY	  
– WHERE	  	  
– HOW	  	  
– WHO	  



WHY	  do	  Pa1ent	  Org’s	  need	  to	  
fundraise	  today?	  

•  XXI	  a	  new	  paradigm	  in	  
non	  profit	  org’s	  

•  Pa4ent	  org’s	  born	  
60-‐30-‐20	  yrs	  ago	  from	  
scratch,	  goodwill	  

•  Efficiency=good	  
rela4ons	  with	  Adm	  

•  LiFle	  rela4on	  with	  civil	  
society,	  community	  

•  The	  what	  and	  how	  
was	  sufficient	  

•  Diversifica4on	  
•  Iden4fying	  challenges	  
•  Strategic	  thinking	  
•  Collabora4ve	  efforts	  
•  Networking	  
•  …….	  
•  …….	  
•  WHY	  is	  essen4al!!!	  It’s	  
about	  PURPOSE	  



Some	  issues	  
to	  be	  

addressed	  



Social	  partnership	  (accomplices)	  
people	  are	  not	  	  	  	  	  	  	  	  with	  legs	  

they	  are	  individuals	  with	  heart	  and	  feelings	  

New	  roles	  	  
talking	  to	  people	  in	  the	  community	  

building	  rela1onships	  
ability	  to	  communicate	  –	  tell	  stories	  



Collaborate	  –	  share	  -‐	  network	  
gain	  value	  not	  necessarily	  become	  bigger	  

gain	  visibility	  

	  
	  

	  Understand	  and	  use	  TIC	  
incorporate	  the	  channels	  of	  xxi	  	  

	  

	  Social	  and	  economic	  impact	  
create	  social	  value	  

create	  wealth,	  jobs,	  ..	  

“one	  voice	  one	  cause”	  



WHERE	  can	  Pa1ent	  Org’s	  	  fundraise?	  	  

•  Do	  we	  know	  who	  our	  donors	  are?	  
– Researching	  our	  data	  base	  
– Profiling	  
	  

•  Do	  we	  know	  who	  our	  prospects	  (poten1al	  
donors)	  could	  be	  and	  where	  to	  find	  them?	  

•  Individuals	  
•  Corpora1ons	  
•  Founda1ons	  
	  



The	  collabora1on	  of	  Spaniards	  with	  NGO’s	  and	  
donor	  profile	  in	  Spain.	  Source:	  AEFR	  Study	  2011	  	  

9%	  popula1on	  are	  donors	  	  
•  Mo4va4on	  to	  donate:	  
	  -‐	  solidarity	  
	  -‐	  personal	  sa4sfac4on	  
	  -‐	  consciousness	  inequality	  
	  -‐	  fight	  injus4ce,	  poverty	  and	  
discrimina4on	  

…..	  
	  -‐	  health	  issues	  

11%	  popula1on	  are	  prospects	  
	  
Barriers	  to	  donate:	  	  
	  -‐	  economic	  crisis	  
	  5%	  will	  stop	  dona4ng	  
	  10%	  will	  decrease	  amount	  
	  3%	  will	  decrease	  frequency	  
	  1%	  will	  cancel	  membership	  

…..	  
	  -‐	  other	  op4ons	  to	  
collaborate	  	  	  

	  



The	  collabora4on	  of	  Spaniards	  with	  NGO’s	  and	  
donor	  profile	  in	  Spain.	  Source:	  AEFR	  Study	  2011	  	  
Causes	  

Poverty,	  hunger	  and	  
development	  	  37%	  

Children	  	  33%	  
Emergencies	  	  19%	  (natural	  

disasters,	  humanitarian	  
ac4on)	  	  	  

Human	  rights	  and	  vic4ms	  11%	  

Donor’s	  life	  /	  channels	  
	  

Average	  stay	  9	  yrs	  
Face	  to	  Face:	  
	  -‐	  at	  office	  10%	  
	  -‐	  in	  street	  13%	  
	  -‐	  at	  stands	  9%	  

	  Mailings 	  24%	  
Telephone	  &	  Internet	  11%	  	  

Prospect:	  male/female,	  44	  yrs	  Donor:	  53%	  female,	  48	  yrs	  



HOW	  can	  Pa1ent	  Org’s	  fundraise?	  	  
•  Let’s	  look	  at	  some	  real	  examples:	  
	  -‐	  large	  size	  organisa4ons	  (AECC)	  
	  -‐	  medium	  size	  organisa4ons	  	  
	  	  	  (FEM	  Fundació	  Esclerosi	  Múl4ple,	  CODESPA)	  
	  -‐	  small	  sized	  organisa4ons	  (Fundación	  Lucas	  
Koch,	  Fundació	  Respiralia,	  Federació	  Catalana	  
de	  Paràlisi	  Cerebral,	  ASEM,	  FEDER,	  DEBRA	  
Asociación	  Piel	  de	  Mariposa,	  Fundación	  
Emma)	  	  	  

•  Crowdfunding	  (Honda,	  migranodearena.org)	  
•  EVPA	  











Learning	  from	  AECC	  campaigns	  
(source:	  Annual	  Report	  aecc	  2011)	  

•  Funded	  in	  1953	  /	  local	  Boards	  in	  52	  provinces	  
•  Present	  in	  >	  2.000	  towns	  in	  Spain	  
•  147.500	  ac4ve	  members	  (34%	  >6	  yrs	  with	  aecc)	  
•  Funding	  sources	  diverse	  and	  well	  balanced	  

•  Breast	  Cancer	  as	  a	  cause	  (specific)	  
•  Inspiring?	  Makes	  you	  want	  to	  be	  part	  of	  it?	  
•  WHY??	  



La unica enfermedad que 
paraliza es la indiferencia 









Results	  from	  FEM’s	  campaigns	  
(source:	  Annual	  Report	  FEM	  2011)	  	  	  

Mulla’t for MS – gross income 317.000€ 
Started in 1994 as innovative idea. Grown adding accomplices. 
Highly complex to manage, high risk of failure due to weather odds. 
 
Run for MS Circuit de Catalunya – gross income 16.123€ 
High costs, very low return. Too many sport competitions offered. 
 
An apple for life – gross income 36.000€ 
Highest return of all campaigns, almost no cost to manage, volunteers.  
1,5€ /apple sold at Condis supermarkets. 
 
Annual Gala Dinner – gross income 41.000€ 
High attendance of stakeholders. 
 
Theatre bread – gross income 5.000€ 
Event organised by members. Creativity, community involvement 
0,50€ /bread sold is donated to FEM. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



•  Fundació	  CODESPA	  te	  invita	  a	  disfrutar	  del	  pre-‐estreno	  de	  "	  EL	  
CHEF	  la	  receta	  de	  la	  felicidad	  ”	  

•  Esta	  película,	  que	  se	  podrá	  ver	  en	  los	  cines	  a	  par4r	  del	  mes	  de	  
diciembre,	  se	  ha	  presentado	  en	  el	  Fes1val	  Internacional	  de	  Cine	  
de	  San	  Sebas1an	  2012	  (Inauguración	  de	  Culinary	  Zinema)	  y	  en	  el	  
Fes1val	  Internacional	  de	  cine	  de	  Berlín	  2012	  (Kulinarische	  Kino).	  

•  Gracias	  a	  la	  colaboración	  de	  A	  contracorriente	  Films	  y	  Cinesa	  que	  
nos	  han	  cedido	  el	  pre-‐estreno	  y	  la	  sala,	  des4naremos	  el	  importe	  
recaudado	  a	  financiar	  el	  proyecto	  de	  Escolarización	  infan1l	  y	  
mejora	  del	  entorno	  familiar	  en	  barrios	  marginales	  de	  Santo	  
Domingo,	  República	  Dominicana.	  

•  Día:	  25	  octubre	  2012	  	  /	  	  Hora:	  21.30	  horas	  
•  Lugar:	  Cinesa	  Diagonal,	  c/Santa	  Fe	  de	  Nou	  Mèxic,	  s/n	  
•  Dona1vo:	  15€	  
•  Reserva	  de	  entradas:	  Fundació	  CODESPA.	  Tel.:	  93	  200	  04	  00.	  

barcelona@fundaciocodespa.org	  





































Other	  resources:	  	  	  	  
•  EVPA	  is	  a	  membership	  associa4on	  made	  up	  of	  organisa4ons	  

interested	  in	  or	  prac4cing	  venture	  philanthropy	  across	  Europe.	  
Established	  in	  2004,	  the	  associa4on	  is	  a	  unique	  network	  of	  venture	  
philanthropy	  organisa4ons	  and	  others	  commiFed	  to	  promo4ng	  
high-‐engagement	  grant	  making	  and	  social	  investment	  in	  Europe.	  
EVPA	  defines	  Venture	  Philanthropy	  as	  an	  approach	  to	  build	  
stronger	  propose	  investees	  organisa4ons	  with	  a	  societal	  purpose	  by	  
providing	  them	  with	  both	  financial	  and	  non-‐financial	  support	  in	  
order	  to	  increase	  their	  societal	  impact.	  

•  EVPA’s	  diverse	  membership	  includes	  venture	  philanthropy	  funds,	  
grant-‐making	  founda4ons,	  private	  equity	  firms	  and	  professional	  
service	  firms,	  philanthropy	  advisors	  and	  business	  schools.	  Currently	  
the	  associa4on	  has	  over	  150	  members	  from	  21	  countries.	  





WHO	  in	  Pa4ent	  Org’s	  can	  fundraise	  ?	  

•  Everybody!	  
•  Honorary	  Presidents	  
•  Board	  President	  
•  Board	  Members	  (trustees)	  
•  Volunteers	  
•  ‘Ambassadors’	  

• Fundraisers	  	  



	  
	  

Carmen	  Netzel	  
Head	  Development	  Office	  
Vall	  d’Hebron	  Research	  
Ins4tute	  Founda4on	  

www.vhir.org	  
carmen.netzel@vhir.org	  

THANK	  YOU!	  


